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Be more, achieve more & do more with Solvas

Solvas is de all-in-one financiële co-piloot doorheen de volledige levensloop van ondernemers en ambitieuze 
particulieren. 

We do more voor onze klanten dankzij de persoonlijke aanpak en de unieke combinatie van vastgoed, bank en 
verzekeringen. 

We do more voor onze medewerkers door volop in te zetten op ervaring, enthousiasme en een topsfeer in het team. 

Jij bent

• Een echte doorbijter: 

- Je hebt een neus voor het vinden van de juiste klanten.

- Je laat klanten niet los.

- Je kan niet wachten om de telefoon te nemen en jouw grootste klant ooit binnen te halen.

• Zelfstandig en ondernemend:

- Je bent organisatorisch een topper.

- Flexibel werken is jouw natuur.

- Je houdt steeds de volle focus op de klant.

• Een netwerker pur sang

- Je maakt vlot nieuwe connecties binnen en buiten het Solvas team.

- Jij bent de initiatiefnemer om het gesprek op gang te brengen.

- Je hebt een feeling voor het inpikken op topics die het gesprek richting Solvas leiden.

• Resultaatgedreven

- Je bent pas tevreden als je resultaat van je werk ziet.

- Die klant binnenhalen of dat extra contract verkopen, dát is jouw beloning. 

- Je weet perfect de skills en de know-how binnen het Solvas team te linken met de juiste klant, wat leidt tot 
meer succesvolle contacten.

Ga je de uitdaging aan om mee te groeien?

- Je krijgt je eigen klantenportefeuille van KMO’s, vrije beroepen en zelfstandigen om zelfstandig te beheren en op 
en top te adviseren en begeleiden.

- Je breidt je portefeuille verder uit door positieve mond-aan-mond-reclame van je vertrouwde klanten en door 
zelf prospecten te vinden en binnen te halen.

- Je bereidt dossiers tot in de puntjes voor en volgt alles minutieus op.

Je krijgt

- Een uitdagende job vol autonomie en doorgroeimogelijkheden.

- Interessante prospects om commercieel je figuurlijke tanden in te zetten.

- Een moderne uitvalsbasis in een filevrije omgeving binnen een hecht team.

- Een fulltime job van onbepaalde duur met een leuk salaris en nog leukere extralegale voordelen: bedrijfswagen, 
groeps- en hospitalisatieverzekering, extra verlofdagen, onkostenvergoeding, …

Checklist om zeker NIET bij Solvas te solliciteren

 Je staat graag in de file.

 Je wil vaste uren.

 Je negeert je collega’s na de uren.

 Je wil ab-so-luut de volle pot betalen voor je eigen financiële producten.

 Je bent een eenzaat.

 Je weet al alles.

Nauwelijks bolletjes aangekruist? 

Top! Solliciteer vandaag nog en join the #happyteam.
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Stuur je CV naar Els via hr@solvas.be en vertel ons waarom we je binnenkort in onze Solvas-familie mogen 
verwelkomen! Wij zorgen voor een discrete, snelle en professionele selectieprocedure.

Hoe solliciteren?
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